FICHE PEDAGOGIQUE V3 maj sept. 25

CREE, STRUCTURE, VIS DE TON METIER.

Développer son activité de conseil en image

PUBLIC VISE : 2 } .
C CONSEILLERS EN IMAGE ) GRE—REQUIS.HB ANS) CPARTICIPANTS.3A5/SESSION> C DISTANCIEL )

Elaborer et suivre un plan d'actions commercial et marketing
Développer sa posture entrepreneuriale et compétences transverses

Piloter et faire grandir son business avec clarté et confiance.

Admission aprés entretien distanciel libre 2 sessions par a/n .
en visio ou téléhonique. visio 1fois par semaine septembre et février
de 12h45 a13h45
(jour variable selon
les sessions .
) 1490 € session oct-25

au lieu de 1800 € net de taxes

CENTRE DE FORMATION SPECIALISTE DU CONSEIL EN IMAGE ET DE LA POSTURE PROFESSIONNELLE
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MODULE 1

Développer sa posture
entrepreneuriale

Clarifier ta vision et tes objectifs
Organiser ton temps pour avancer
sans t'épuiser

Prendre des décisions avec
confiance

Adopter un mindset qui soutient
ton projet

MODULE 3

Développer sa clientele
et construire son offre

Identifier tes clients idéaux et
leurs besoins

Te démarquer grace a ta
singularité

Créer une offre signature qui attire
naturellement

Tester et affiner tes prestations

MODULE 5

Vendre et lever les
objections selon sa cible

Présenter tes offres avec naturel et
fluidité

Répondre aux objections avec
sérénité

Créer un parcours client simple
et efficace

Conclure des ventes en toute
confiance

MODULE 2

Elaborer ton plan d’actions
commercial et marketing

Faire le point sur ton activité et
tes priorités

Savoir quoi faire, et dans quel
ordre

Suivre et ajuster tes actions au
bon moment

Avancer avec une feuille de
route claire

MODULE 4

Communiquer de maniere
claire et altractive

Trouver les mots qui attirent
tes clients

Pitcher ton activité avec
aisance et clarté

Définir une stratégie simple
(Instagram, LinkedIn...)

Etre visible sans t'éparpiller

MODULE 6

Définir et suivre des
indicateurs clés

Suivre tes revenus et tes
dépenses sereinement

Repérer ce qui génere le plus de
résultats

Ajuster ta stratégie sans perdre
ta vision
Construire une activité qui dure

LEARNINI



Test de positionnement d’entrée et de
sortie, quiz, évaluation des acquis par le
formateur.

Relevé de connexion pour le distanciel.
Remise d'un certificat de réalisation.

Evaluation a chaud et a froid.
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